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@ llustre Mumcnpahdad de Buin
Secretaria Municipal

USted
BUlN, 14 de Enero de 2013

DECRETO EX.N°__60__ / VISTOS: Las facultades que me otorgan los Arts. 5, 12 y
63 letra i) de la Ley N° 18.695, Organica Constitucional de Municipalidades de 1988 y sus
modificaciones.

CONSIDERANDO: 1.- La documentacion emitida por las Unidades Municipales
involucradas para la confeccion del Decreto Alcaldicio que se indican mas adelante.

2.- Que por Decreto Alcaldicio AR N° 414 de fecha 07 de
Diciembre de 2012, se aprueba el nombramiento de la funcionaria dofia Carmen Calderén
Hidalgo, Asistente Social, como Secretaria Municipal Subrogante, en el Grado 6° de la
Planta Directivos, a contar del 07 de Diciembre de 2012, con todas las atribuciones
inherentes al cargo.

3.- El Memorandum N° 566, de la Direccion de Desarrolio
Comunitario, en el que solicitan al Sr. Alcalde decretar el Programa “PRODESAL Buin”
Ao 2013.

4 .- La Resolucion del Sr. Alcalde.

DECRETO.

1.- Apruébese el Programa de “PRODESAL Buin” Afo 2013, el
que sera llevado a cabo por la Direccién de Desarrollo Comunitario; documento que forma
parte integrante del presente decreto.

2.- El Programa tiene como objetivo general generar condiciones
para aumentar el capital productivo y desarrollar capacidades para que los pequefos
productores del programa puedan optimizar sus sistemas de produccion, desarrollar
sustentablemente y consolidar sus emprendimientos productivos, incrementando los
ingresos silvoagropecuarios y/o generados por actividades conexas y mejorar, en
consecuencia, la calidad de vida de sus familias.

ANOTESE, COMUNIQUESE Y ARCHIVESE.

CALDERON HIDALGO

UBROGANTE
ABR.%EC A. FCS!
DISTRBBUCION:

- Control
- DAF.
DIDECO

- Archivo SECMU
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FICHA DE POSTULACION

PROCESO PRESUPUESTARIO ANO 2013

PRODESAL BUIN

UNIDAD: DIDECO CODIGO:

PRIORIDAD:

1.-NOMBRE: PRODESAL BUIN
2.- FECHA DE PRESENTACION: 13 de Enero de 2013.

3. - DEPTO: DIRECCION DE DESARROLLO COMUNITARIO

4. - FINANCIAMIENTO SOLICITADO:

4.1 MONTO SOLICITADO (M$) : 2.500,000
4.2. APORTES EXTERNOS (M$) :22.494,504

4.3. ESPECIFICAR EN QUE CONSISTEN LOS APORTES EXTERNOS:

Institucién que aporta | Monto M$ Para qué actividad

Fondo a postular o Fondo
aprobado

INDAP (INSTITUTO 22,494,504 | PROGRAMA
DE DESARROLLO PRODESAL BUIN
AGROPECUARIO) (Gastos Operativos)

Convenio |. Municipalidad de
Buin- Indap Renovacién
Convenio Prodesal Buin

4.4. TOTAL MONTO PROGRAMA (M$): 24.994,504 -
5.- OBJETIVO GENERAL Y OBJETIVOS ESPECIFICOS:
§.1. OBJETIVO GENERAL.

Generar condiciones para aumentar el capital productivo y desarrollar capacidades para que
los pequefios productores del programa puedan optimizar sus sistemas de produccion,
desarrollar sustentablemente y consolidar sus emprendimientos productivos, incrementando los
ingresos  silvoagropecuarios y/o los generados por actividades conexas y mejorar, en
consecuencia, la calidad de vida de sus familias.

5.2 OBJETIVOS ESPECIFICOS

OBJETIVO ESPECIFICO (1)
Mejorar la productividad de las explotaciones agricolas de los usuarios mediante
fortalecimiento del manejo técnico.

OBJETIVO ESPECIFICO (2)
Desarrollar capacidades de gestién comercial en los usuarios para un mejor desarrollo de sus
emprendimientos silvoagropecuarias.

OBJETIVO ESPECIFICO (3)

Fortalecer los factores basicos de produccién de las explotaciones silvoagropecuarias, en los
aspectos financiero, de capacitacion y adquisicién de competencias, formalizacién tributaria y
sanitaria.




FICHA DE POSTULACION
PROCESO PRESUPUESTARIO ANO 2013
PROGRAMA PRODESAL
(PAGINA N° 2)

UNIDAD: DIDECO CODIGO: PRIORIDAD:

6.- CRONOGRAMA DE ACTIVIDADES:

Nota: El Cronograma presentado corresponde a uno referencial, de acuerdo al Plan de Mediano Plazo
vigente (PMP 2011-2013), pero que requiere ser trabajado preliminarmente con los usuarios durante enero,
para tener una version del mismo en Marzo y ser presentado a INDAP San Bernardo en ese mes. Por lo tanto
puede experimentar algunas modificaciones, especialmente en lo relativo a contratacién de servicios de
relatorias especializadas y al calendario y cantidad de giras técnicas a ejecutarse en la temporada.

ACTIVIDADES/TAREAS ENE (FEB [MAR|ABR |[MAY [JUN (JUL |AGO[SEP [OCT [NOV|DIC

sorar técnicamente a usuarios para
fortalecer el manejo técnico y aumentar Ia
productividad de los cultivos horticolas, frutales y de
iviveros y/o flores. | ' -
Tarea 1.1.1. Aplicacién y/o actualizacion de| X | X | X | X | X | X
diagnosticos para evaluar situacion productiva
actual del predio.
Tarea 1.1.2. Elaboracién y entrega de fichas XIX X[ X | X[ XXX X]|X]X
técnicas sobre manejo de cultivos horticolas,
frutales, florales y/o de plantas ornamentales vy
medicinales.
Tarea 1.1.3. Visitas técnicas prediales paraentregal X | X | X [ X [ X [ X [ X [ X [ X [ X[ X[ X
de asesoria que permita incorporar y/o mejorar
racticas de cultivo y aumentar productividad.
Tarea 1.1.4. Disefio y realizacién de talleres o XX XXX [X]X]X
charlas técnicas para fortalecimiento de eventuales
aspectos deficitarios en el manejo sanitario,
nutricional y técnico de los cultivos.
Tarea 1.1.5. Gestion de giras técnicas y/o dias de XXX | X[X|X]|X]|X]|X
campo para conocer tecnologias y cultivos
aplicables a la unidad productiva.
Tarea 1.1.6. Actualizacion de diagnéstico dejf X | X | X | X | X | X
practicas de rotacién de cultivos en cultivos
horticolas y florales de los usuarios.
Tarea 1.1.7. Apoyo al establecimiento de X| XXX X| X | XX
calendarios y propuestas de rotacion segun
caracteristicas de cada explotacion.
Tarea 1.1.8. Apoyo a los wusuarios en laf X | X | X [ X [ X [ X [ X X[ X[ X[ X][X
planificacién de manejos y actividades en sus
unidades productivas.
Tarea 1.1.9. Promocién de las Buenas Practicas X[ XX XXX
Agricolas (BPA) y apoyo para eventual
implementacién de éstas en los predios.
Tarea 1.1.10. Articulacion para la eventuall X | X [ X [ X [ X [ X [ X [ X[ X[ X[ X | X
realizacion de talleres, charlas y/o asesoria externa
en torno al manejo técnico de los cultivos
horticolas, frutales y de viveros y/o flores.
Tarea 1.1.11. Evaluacién de las actividades de X | X
asesoria.




Actividad 1.2. Proveer asesoria veterinaria para
aumentar la produccién pecuaria.

Tarea 1.2.1. Aplicacion y/o actualizacion de
diagnésticos para evaluar situacién productiva
actual de los planteles pecuarios.

Tarea 1.2.2. Tarea 1.2. Tramitacién de contrato de
Asesor Veterinario Especialista para trabajo en
rubros apicultura, avicultura y ganaderia menor.

Tarea 1.2.3. Coordinacién de visitas técnicas de
Asesor Veterinario a planteles pecuarios para
diagndstico de estado sanitario, nutricional y
productivo de especies animales y entrega de
recomendaciones técnicas.

Tarea 1.2.4. Evaluacién y entrega de
recomendaciones técnicas por parte de asesor
veterinario para mejoramiento de la infraestructura
productiva de los planteles pecuarios.

Tarea 1.2.5. Visitas prediales de equipo técnico
para seguimiento y fortalecimiento de practicas de
manejo entregadas por asesor especialista.

Tarea 1.2.6. Elaboracién y entrega de fichas,
manuales y/o cartillas con recomendaciones
técnicas para mejoramiento de estado sanitario y
nutricional de los planteles pecuarios.

Tarea 1.2.7. Disefio y ejecucién de talleres y/o

charlas para entrega de herramientas técnicas que
mejoren aspectos deficitarios del manejo de los
lanteles pecuarios.

Tarea 1.2.8. Diagnostico para eventual
incorporacién de material genético de alto
rendimiento en planteles pecuarios, en casos
ertinentes.

Tarea 1.2.9. Articulacibn para la eventual
realizacion de talleres, charlas y/o asesoria externa
en torno al manejo de planteles pecuarios.

Tarea 1.2.10. Gestibn de giras técnicas con
productores pecuarios de diversos rubros a
planteles comerciales para conocer practicas
replicables en los propios.

Tarea 1.2.11. Evaluacién de las actividades de
asesoria.

Actividad 1.3. Entregar asesoria para el
mejoramiento de la /infraestructura productiva
destinada a cultivos horticolas, florales y/o
viveros. L

Tarea 1.3.1. Evaluacian y“aiagnéstico de estado
general de la infraestructura  productiva
(invernaderos, sombreaderos, etc.).

Tarea 1.3.2. Disefio de cartillas y entrega de
recomendaciones técnicas para el mejoramiento de
la infraestructura productiva de invernaderos y otras
instalaciones productivas (sombreaderos, bancos
de multiplicacién, camaras de germinacién, etc.).

Tarea 1.3.3. Planificacion de requerimientos y
financiamiento de implementacién o mejoramiento
de infraestructura productiva.

Tarea 1.3.4. Gestion de giras técnicas para
observacién de modelos de infraestructura
replicables por los usuarios.




Tarea 1.3.5. Evaluacién de las actividades de
asesoria.

Actividad 1.4,  Entregar asesoria en
lmplemontacién de préctlcas de agricultura
orgénica.

Tarea 1.4.1. Diagnostico de predios que han
implementado y tienen factibilidad para adoptar
ractica(s) de manejo organico.

Tarea 1.4.2. Elaboracion y entrega de fichas
técnicas, cartillas y otros medios didacticos con
instrucciones para la implementacién de practicas
de manejo organico (practicas culturales,
preparacion de Dbiofertilizantes, preparaciones
fitosanitarias, etc.).

Tarea 1.4.3. Diseflo y ejecucién de talleres ylo
charlas técnicas con entrega de recomendaciones
practicas de agricultura organica.

Tarea 1.4.4. Articulacién para la eventual
realizacion de talleres, charlas y/o asesoria externa
en torno a la agricultura organica y/o produccion
limpia.

Tarea 1.4.5. Evaluacién de las actividades de
asesoria.

Actividad 1.5. Apoyar la implementacién de
tecnologias que favorezcan la autoprovisién de
alimentos y el ahorro de energia.

Tarea 1.5.1. Entrega de asesoria y/o ejecucién de
talleres y charlas de difusion de tecnologias de
autoconsumo o sobre la preparacién y
conservacién de alimentos generados en el predio.

Tarea 1.5.2. Elaboracién y entrega de fichas
técnicas y/o cartillas de tecnologias simples y de
bajo costo, tales como hornos solares y
convencionales, secadores de frutas, ollas brujas,
estantes de almacigos, cajon escala para cultivo
horticolas y hierbas medicinales y culinarias, etc.

Tarea 1.5.3. Apoyo, mediante difusion de instancias
de financiamiento y/o con aporte propio, de la
implementacién de tecnologias basicas de
autoprovision de alimentos.

Tarea 1.5.4. Evaluacion de las actividades de
asesoria.

Actividad  1.6. Apoyar la introducciéon de
tecnologias para ‘el .émejdramiento de la
situacion  ambiental de las  unidades
producuvas, de la sustentabilldad de las

apunten al mejoramiento. del habitat en el
ambito predial. .

Tarea 1.6.1. Artnculacuén para la difusién de la
implementacién de energias limpias (ERNC) en la
actividad productiva de distintos rubros con objeto
de una eventual introduccién de tecnologias de
calefaccién y/o iluminacién.

Tarea 1.6.2. Articulacion para la eventual
realizacién de talleres, charlas y/o asesoria externa
en torno al uso de las ERNC en la agricultura
familiar.




Tarea 1.6.3. Apoyo mediante difusion de
instrumentos de financiamiento (y/o aporte propio)
a la eventual implementacién de tecnologfas
basicas de uso de energias renovables.

Tarea 1.6.4. Promocién del uso responsable de
envases de agroquimicos, asesoria para la
introduccion de técnicas del triple lavado y difusién
de campafia de entrega de envases a!centros de
acopio autorizados para su reciclaje.

Tarea 1.6.5. Difusion entre los usuarios del Sistema
de Incentivos para la Sustentabilidad Agroambiental
de los Suelos Agropecuarios (SIRSD-S) para su
eventual postulacion a este beneficio.

Tarea 1.6.6. Evaluacién de las actividades de
asesoria.

Actividad . 1.7. Asesoria: y - postulacion a
proyectos de tecnificacion del sistema de riego
y/o sistemas de conduccién y acumulacién de
agua de riego. a ‘

Tarea 1.7.1. Actualizacién de diagnéstico y catastro
de necesidades de mejoramiento en la conduccion
y disponibilidad y/o tecnificacion del riego
intrapredial.

Tarea 1.7.2. Entrega de asesoria en el
mejoramiento de los sistemas de riego tecnificado.

Tarea 1.7.3. Gestion para la ejecucién de talleres,
giras tecnolégicas y/o charlas técnicas de
implementacién o mejoramiento de sistemas de
riego tecnificado para diversos rubros.

Tarea 1.7.4. Apoyo a la postulacibn a fondos
concursables de financiamiento de diversas fuentes
(PRI, PRA, CNR, otros) para la implementacion de
sistemas de riego tecnificado.

Tarea 1.7.5. Evaluacién de las actividades de
articulacién y asesoria.

OBJETIVO ESPECIFICO 2.
Desarrollar capacidades de gestion comercial

en los usuarios para un mejor desarrollo de sus
emprendimlientos silvoagropecuarias.

Actividad 2.1. Entregar herramientas para
fortalecer la gestibn y administracion del
negocio agricola y la creacién y fortalecimiento
de competencias en los productores.

Tarea 2.1.1. Diagnoéstico de nivel de gestién de los
usuarios en el manejo de sus negocios
silvoagropecuarios, mediante ficha evaluativa.

Tarea 2.1.2. Disefio y entrega de asesoria para
incorporar elementos de mejoramiento de la
gestion, de acuerdo a diagnéstico, tamafio de la
empresa y potencial del usuario.

Tarea 2.1.3. Reforzamiento, en visitas prediales,
reuniones y/o talleres, de la capacidad
emprendedora de los usuarios de cada segmento.

Tarea 2.1.4. Articulacion con diversas instancias
que apoyen la entrega de herramientas que
fomenten el emprendimiento y el liderazgo de los
usuarios.




Tarea 2.1.5. Realizar y/o actualizar diagnéstico de
puntos criticos en gestiéon del negocio agricola a
usuarios de cada segmento.

Tarea 2.1.6. Entrega de asesoria con elementos
basicos de planteamiento de visién, mision,
objetivos, metas, planificacion de actividades y
seguimiento y evaluacién del cumplimiento de las
mismas y superacién de puntos criticos.

Tarea 2.1.7. Apoyo para el seguimiento y
retroalimentacién en proceso de cumplimiento de
las metas y actividades planificadas y /o
readecuacién de objetivos de la empresa.

Tarea 2.1.8. Evaluacion de las actividades de
asesoria.

Actividad 2.2. Fomentar la creacion vy
agregacion de valor, la innovacién y la
incorporacién de mejoras tecnolégicas o de
gestion para favorezcan el la insercion y
posicionamiento de los productos para
enfrentar de mejor forma las exigencias de los
consumidores.

Tarea 2.2.1. Ejecucion de diagnésticos productivos
para conocer y actualizar una visién panoramica de
la realidad productiva, de acuerdo a segmentacion
de los usuarios.

Tarea 2.2.2. Articulacién con diversas instancias
para realizar talleres, asistencia a muestras y/o
giras  tecnolégicas que permitan conocer
experiencias productivas exitosas e innovadoras,
susceptibles de ser adaptadas por los usuarios o
sirvan como modelo de gestion.

Tarea 2.2.3. Promover la participacion como
expositores y asistencia de los usuarios a la
Expomundo Rural de la presente temporada para
conocer nuevos y mas innovativos productos.

Tarea 2.2.4. Difusién y apoyo para la presentacion
de proyectos de inversion para el financiamiento de
innovaciones tecnoldgicas.

Tarea 2.2.5. Evaluacion de las actividades de
asesoria.

Actividad 2.3. Promover la asociatividad y la
formacién ylo fortalecimiento de diversas
instancias asociativas al interior de los grupos
de la unidad operativa.

Tarea 2.3.1. Apoyo al fortalecimiento de las
agrupaciones ya existentes y que son integradas,
total o parcialmente, por usuarios del programa.

Tarea 2.3.2. Difusién de las distintas formas de
asociatividad, que sean funcionales al tamano,
heterogeneidad de rubros de los integrantes, nivel
de gestion y objetivos de las iniciativas colectivas
de los usuarios.

Tarea 2.3.3. Articulacién con distintas instituciones
para la eventual ejecucion de talleres de difusién de
las ventajas de la asociatividad, apoyo a la
constitucion de agrupaciones emergentes y/o
fortalecimiento de las existentes.

Tarea 2.3.4. Apoyo a la formacién de agrupaciones
ofras formas juridicas de asociatividad.




Tarea 2.3.5. Apoyo al planteamiento de objetivos y
metas de las distintas figuras asociativas logradas
or los usuarios.

Tarea 2.3.6. Promover la adquisicién de insumos y
servicios en forma asociativa.

Tarea 2.3.7. Articulaciéon de empresas proveedoras
y usuarios para favorecer las adquisiciones
asociativas.

Tarea 2.3.8. Articulacién con usuarios para
favorecer la realizacién de ventas asociativas.

Tarea 2.3.9. Difusion y apoyo a la presentacion de
proyectos orientados a iniciativas colectivas.

Tarea 2.3.10. Evaluaciéon de las actividades de
asesoria.

Actividad 2.4. Implementar y/o reforzar la
implementaciéon de registros (econémicos y
productivos) en los negocios agricolas de los
usuarios.

Tarea 2.4.1. Diagnéstico de la cantidad, calidad y
rigurosidad de los registros aplicados actualmente
por los usuarios en el control de sus procesos.

Tarea 2.4.2. Apoyo, en visitas prediales y/o talleres,
al disefio personalizado o adaptacién de registros
economicos y productivos de los usuarios, de
acuerdo al rubro, tamarfio de la empresa y nivel de
gestion del usuario.

Tarea 2.4.3. Apoyo a la interpretacion de la
informacién recabada y sistematizada en los
registros y en la toma de decisiones en base a
elios.

Tarea 2.4.4. Seguimiento y retroalimentacién del
proceso de implementacion de registros.

Tarea 2.4.5. Evaluacibn de las actividades de
asesoria.

Actividad 2.5. Apoyar la exploracién, desarrollo
e insercién de los usuarios en los mercados y
mejoramiento de su participacién en los canales
de comercializacién existentes.

Tarea 2.5.1. Elaboracion de diagnéstico de los
canales de comercializacion existentes en los
distintos rubros y los usados por los usuarios.

Tarea 2.5.2. Exploracion, diagnéstico y propuesta
de posibles canales alternativos de
comercializacién para usuarios con problemas de
mercado.

Tarea 2.5.3. Articulacion con empresas
comercializadoras  silvoagropecuarias y otros
poderes compradores para difusion  de
requerimientos de productos y calidad exigida en
los distintos mercados.

Tarea 2.5.4. Gestibn para coordinacién de
reuniones y/o mesas de negocios de diversos
rubros para generar eventuales articulaciones
comerciales.

Tarea 2.5.5. Difusion y apoyo para la participacion
de los usuarios en ferias productivas, muestras y/o
exposiciones locales y regionales.

Tarea 2.5.6. Evaluacion de las actividades de
articulacion.




. .t

Actividad 2.6. Apoyo yl/o articulacion con
instituciones que apoyen el fortalecimiento del
marketing de los productos de los usuarios.

Tarea 2.6.1. Apoyo a la caracterizacion de los
productos y/o servicios ofrecidos por los
agricultores.

Tarea 2.6.2. Apoyo para la determinacién de
aspectos mejorables en los productos y/o servicios
enerados en los predios.

Tarea 2.6.3. Contacto con instituciones publicas y/o
privadas que apoyen el mejoramiento del marketing
de productos silvoagropecuarios, técnica y/o
financieramente.

Tarea 2.6.4. Diagnéstico y actualizacién de la
cantidad de usuarios con desarrollo de imagen
corporativa y caracterizacion de ésta.

Tarea 2.6.5. Evaluacién de las actividades de
articulacién y asesoria.

Actividad 2.7. Fomento de la difusién de los
negocios y de productos usando distintos
medios de promocién (TIC, medios fisicos, etc)
y uso como fuente de acceso a informacion
técnica y de gestién.

Tarea 2.7.1. Actualizacion de diagnéstico de la
penetracion del uso de las Tecnologias de la
Informacién y Comunicacién (TIC) y medios fisicos
(volantes, tarjetas, insertos, publicaciones, etc.)
como herramientas de promocién de los negocios
silvoagropecuarios.

Tarea 2.7.2. Articulacion y fomento de la
masificacién del uso del correo electrénico como
herramienta de promocién y contacto de los
negocios de los usuarios, en casos factibles.

Tarea 2.7.3. Difusién, capacitacién y fomento del
uso de las redes sociales como herramientas de
promocién y contacto de los usuarios con fines
comerciales, en casos factibles.

Tarea 2.7.4. Gestiones de articulacién para
eventual ejecucién de talleres de capacitacion y/o
asesoria en el disefio y mantencioén de paginas web
como medios de difusion del negocio
silvoagropecuario, en casos factibles.

Tarea 2.7.5. Gestiones de articulacién para
ejecucion de talleres, tutoriales y/o asesorias
individuales en torno al uso de las TIC como
medios de acceso a informacién técnica, comercial,
facilitadora de formacion de redes de productores y
para la postulacién a proyectos de inversién.

Tarea 2.7.6. A nivel del programa, fortalecimiento
de la red de medios virtuales (correo electrénico,
redes sociales, periédico comunal virtual, pagina
web, etc.) que se usan para difundir actividades y
articularse con los usuarios y otros actores del
rubro.

Tarea 2.7.7. Evaluacién de las actividades de
articulacion y asesoria.

Actividad 2.8. Promocién y fortalecimiento de la
incorporacion de predios agricolas como
untos de atractivo turistico y/o oferentes de




productos o servicios turisticos.

Tarea 2.8.1. Diagnéstico, mediante visitas a terreno
y articulacion con especialistas del tema, de
potencialidad de emprendimientos
silvoagropecuarios como atractivos turisticos para
su eventual inclusién en rutas de turismo receptivo.

Tarea 2.8.2. Elaboracion de catilogo de
emprendimientos evaluados como predios con
potencial como atractivos turisticos comunales.

Tarea 2.8.3. Difusién y articulacién para postulacion
de usuarios a fuentes de financiamiento para
realizar inversiones en infraestructura,
equipamiento y/o otras que les ayuden en el
cumplimiento de los requerimientos turisticos.

Tarea 2.8.4. Articulacion de estos emprendimientos
con Oficina Municipal de Turismo y consolidacion
de participacién de ellos en Mesa publico-privada
turistica de la comuna.

Tarea 2.8.5. Promocién de emprendimientos
agricolas en rutas turisticas  exclusivas
(agroturismo) o como puntos de recorridos
turisticos de la comuna.

Tarea 2.8.6. Articulacion con distintas instancias de
capacitacion y desarrollo de competencias para que
usuarios para que puedan cumplir con
requerimientos para pertenecer a programa de
Turismo Rural de Indap.

Tarea 2.8.7. Gestion para apoyo en talleres,
charlas, giras tecnolégicas y/o otras actividades
que permitan a usuarios conocer experiencias y/o
emprendimientos turisticos consolidados a nivel
regional.

Tarea 2.8.8. Fortalecimiento de la exhibicién y
promocién de productos silvoagropecuarios en
puntos de rutas turisticas locales.

Tarea 2.8.9. Evaluacién de las actividades de
asesoria.

Actividad 3.1. Apoyar la difusién instrumentos
de financiamientor y  articulacion con
instituciones oferentes de recursos para
inversiones, de acuerdo al perfil de los
usuarios.

Tarea 3.1.1. Apoyo al diagnéstico de priorizacién y
cuantificacion de necesidades de inversion de las
empresas silvoagropecuarias.

Tarea 3.1.2. Contacto con instituciones publicas y/o
privadas que puedan ser fuentes de financiamiento
de inversiones adecuadas para los
emprendimientos de los usuarios.

Tarea 3.1.3. Articulacién con instituciones publicas
ylo privadas oferentes de recursos para
financiamiento de inversiones para la realizacién de




jornadas o talleres de difusion de los instrumentos.

Tarea 3.1.4. Capacitacion y/o asistencia a usuarios
en la elaboracién de planes de negocios y/o
proyectos individuales y/o asociativos para ser
presentados a diversas fuentes de financiamiento
crediticio o subsidiado.

Tarea 3.1.5. Evaluacion de las actividades de
asesoria.

Actividad . 3.2. Articular a los usuarios con
instituciones publicas y/o privadas que
dispongan de programas de capacitacién yl/o
asesoria técnica en los ambitos productivo, de
gestion, ambiental, organizacional u otras
competencias.

Tarea 3.2.1. Actualizacién de diagnostico de
necesidades de capacitacién y asesoria, individual
y asociativa, en diversos ambitos.

Tarea 3.2.2. Articulacién con instituciones publicas
ylo privadas (Servicios publicos, Universidades,
Institutos, CFT, OTEC, etc.) que puedan ofrecer a
los usuarios instancias de capacitacion y asesoria
técnica en diversos ambitos, en forma subsidiada o
cofinanciada.

Tarea 3.2.3. Gestiones para ejecucion de talleres,
seminarios, charlas, reuniones y otras actividades
de capacitacién, asesoria técnica y adquisicién de
competencias, provistas por instituciones publicas
y/o privadas en beneficio de los usuarios.

Tarea 3.2.4. Apoyo al funcionamiento de las Mesas
de Coordinacion de usuarios, en su rol de
contraloria social del programa ante INDAP y el
Municipio.

Tarea 3.2.5. Evaluacion de las actividades de
articulacién y asesoria.

Actividad 3.3. Articulacion con instituciones
publicas para difusién y promocién de la
formalizacién tributaria  y/o tramitacion de
permisos municipales para el funcionamiento
de los emprendimientos de los usuarios.

Tarea 3.3.1. Actualizacion diagnéstico de usuarios
formalizados tributariamente ylo con
permiso/patente municipal.

Tarea 3.3.2. Gestion para la realizacion de talleres
y/o charlas de difusién de las ventajas, obligaciones
y requerimientos de la formalizacion tributaria y
patente municipal de los negocios
silvoagropecuarios.

Tarea 3.3.3. Apoyo y asesoria a usuarios para
tramitacion de iniciacién de actividades y/o patente
municipal, en casos pertinentes.

XX
XX
X| X
XX
XX
XX

Tarea 3.3.4. Evaluacion de las actividades de
articulacién y asesoria.

Actividad 3.4. Articulacion con la autoridad
sanitaria para acercar informaciéon sobre el
acceso a permisos sanitarios, en casos
pertinentes.

Tarea 3.4.1. Catastro de situacion de permisos

sanitarios de los emprendimientos e instalaciones
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de proceso.

Tarea 3.4.2. Articulacién con la autoridad sanitaria
para la ejecucion de talleres, charlas y/o uso de
otros medios de difusién de la normativa sanitaria,
de acuerdo a pertinencia de rubros.

Tarea 3.4.3. Elaboracién de planes para futuras
implementaciones de infraestructura y
equipamiento que permitan obtener permisos
sanitarios, segun requerimientos de la autoridad
sanitaria.

Tarea 3.4.4. Apoyo y asesoria a usuarios para
tramitacion de permisos sanitarios.

Tarea 3.4.5. Evaluacién de las actividades de
articulacién y asesoria.

I




FICHA DE POSTULACION
PROCESO PRESUPUESTARIO ANO 2013
PROGRAMA PRODESAL BUIN
(PAGINA N° 3)

UNIDAD: DIDECO

CODIGO:

PRIORIDAD:

7.- DESCRIPCION DE LAS ACTIVIDADES:

Nota: En relacién al total de beneficiarios, se sefiala en cada caso el nimero af que potencialmente, dependiendo del

rubro o segmento, la actividad es pertinente. El total de la unidad operativa referencial es de 115 usuarios.

Actividad 1.1.
Asesorar_técnicamente
a  usuarios - para
fortalecer el manejo
técnico y aumentar la
 productividad de los
cultivos. . horticolas,
frutales y de viveros
y/o flores.

Consiste en un programa de asesoria a los productores
horticolas, viveristas y productores de frutas y flores, que
abarca desde el diagnéstico de necesidades vy
requerimientos técnicos, a la entrega de soluciones y
recomendaciones agrondmicas, asi como la gestién de
giras técnicas donde los productores puedan conocer
experiencias que les sirvan de referente para
implementar sus innovaciones o las soluciones
productivas a los puntos criticos detectados.

Actividad 1.2.
Proveer.  asesoria
veterinaria - para
aumentar e
produccion pecuaria. .

Consiste en proveer asesoria especialista a los
productores pecuarios del programa, a través de los
servicios de un médico veterinario, y que complemente la
entregada por el equipo técnico. Entendida como una
continuidad a la que se ha venido desarrollando en las
ultimas temporadas, donde se han hecho nivelaciones de
conocimientos y practicas que estandaricen el manejo de
los planteles pecuarios, en esta temporada se buscara
reforzar el manejos sanitario de los colmenares, planteles
avicolas y de otras especies, asi como mejorar la
infraestructura productiva y de proceso de los planteles.

Actividad 1.3.

Entregar  asesoria
para el mejoramiento
de la  infraestructura
productiva destinada a
cultivos ~  horticolas,
florales y/o viveros.

Esta actividad consiste en el diagnéstico y asesoria para
el mejoramiento de la infraestructura productiva existente
en los predios dedicados al cultivo de plantas
ornamentales, frutales y forestales, asi como flores y
especies horticolas, con el objeto de hacerla funcional y
mas eficiente en el cumplimiento de los objetivos de su
construccidon,  sugiriendo  intervenciones en  su
arquitectura y en el manejo, principalmente de las
condiciones ambientales que modifican para aumentar la
productividad. Considera giras de captura tecnolégica a
predios con infraestructura replicable.

Actividad 1.4.

Entregar asesorfa en
implementacién - de
précticas de agricultura
organica. :

La incorporacién de practicas de agricultura organica, o al
menos de manejo integrado, ha sido una de las
estrategias para abarcar el ambito de sustentabilidad
ambiental que incluye el programa. Considera en esta
temporada el reforzamiento de lo realizado en las dos
anteriores, esta vez por parte del equipo técnico, con un
aumento de la penetracién de la utilizacién de practicas
de manejo organico, principalmente en el control
fitosanitario, en la fertilizacion y en la conservacién y
mejoramiento de las condiciones edéaficas del suelo.

75 81
30 34
70 78
40 115
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y
administracion del
negocio agricola y la
creacion
fortalecimiento
competencias en
productores.

de
los

implementaran formatos y procedimientos para que los
usuarios incorporen la gestién como parte integral del
manejo de su negocio, principalmente a través de |

Y | planteamiento de objetivos y metas, la planificacion de

actividades para cumplirlos y la evaluacién constante de
este sistema para analizar los resultados y plantear
medidas correctivas.

Actividad 1.5. - | Dirigida especialmente al segmento 1 de Autoconsumo, 61 61
Apoyar . “Ja]aunque de manera no excluyente a los dos restantes,
implemeniacién' © idejesta actividad busca entregarle a estas familias
tecnologias que recomendapiongs técnicas y otros conocimientos que les
favorezcan la permitan diversificar la cantidad y calidad de productos
i | producidos, principalmente para enriquecer la variedad
au_;_qproviguén. ;;:i\‘,-f;fde de los que destinan al autoconsumo (hortalizas, huevos,
alimentos. Yy el ahorro | frytas, cultivos), mediante la incorporacion de tecnologias
de energia. | econémicas y faciles de implementar, asi como otras que
o . les permitan realizar un ahorro energético en sus
: hogares.
Actividad 1.6. .- | Esta actividad, también dentro del ambito ambiental del 20 115
Apoyar la introduccién | programa, apunta a la difusion de practicas y tecnologias
de tecnologias para el amlgable_es con el mgdlqamblente. Principalmente, las
mejoramiento  de Ia Sztsri:;;tlzgslast s;rcéjr I::.\ dlfUZIén d;:l ;so de !éass E?NC ::eomo
panaec ecnologias que hagan m eficiente y
?it@lgctén amb'er!_tal dde sustentable la  explotacién  silvoagropecuaria, la
as v unldq 1€ | masificacion del lavado y entrega para reciclaje de los
productivas, de la|envases de agroquimicos y la participacién en los
sustentabilidad de Ias | programas de mejoramiento de suelos del Indap, sin
actividades productivas | perjuicio de que puedan proponerse otras durante la
y - . practicas ~que | temporada. Entendiendo que es un enfoque que requiere
apunten al|cambios culturales, asi como también algin
mejoramiento -~ del | financiamiento de inversiones, se prevé la articulacion
hébitat en el ambito | SO" msﬂtpcmnes que puedan apoyar a los agricultores en
predi al.": : este sentido.
Actividad 1.7. - La actividad consiste en la actualizacién del catastro de la 20 81
Asesoria 'y postulacién | situacién de tecnificacién del riego entre los usuarios de
a proyectos de ¢ |la unidad operativa, para asesorar o articular la
i iR 1 .I'postulacién de los que tengan factibilidad econémica de
tecnificacién del ! ) > TCl sacd e
 sistema de i ego y/o o {los usuarios (cofinanciamiento) y admmllstrgtlva para ser
: admisibles en programas del Indap, principaimente por
sistemag de e acreditacion de la tenencia del agua de riego. En los
conducciony | |casos en que no sea posible, se estudiar4 Ia provision de
acumulacion de agua | soluciones alternativas que puedan ser autofinanciadas,
de riego. - ello con hacer un uso mas eficiente de este recurso.

Actividades Objetivo Descripcién N° de _Total
Especifico 2.- beneficiarios | Beneficlarios
- por actividad ‘

Actividad 2.1. Esta actividad, permanente en toda la temporada, apunta 100 115
Entregar herramientas | a reforzar en los usuarios la importancia de la gestién, a
para fortalecer Ia|la par de lo que es el mejoramiento técnico-productivo.
gestion Mediante actividades individuales y colectivas, se
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Actividad 2.2.

Fomentar la creacion y
agregacién de valor, la
innovacién y la
incorporacién de
mejoras tecnolégicas o
de gestién para
favorezcan el la

insercién
posicionamiento de los
productos para

enfrentar de mejor
forma las exigencias
de los consumidores.

Esta actividad consiste en transmitir a los usuarios de
todos los rubros el concepto de mejora continua de los
productos y procesos productivos. Para ello, se
generaran y reforzardn estrategias que permitan
caracterizar los productos, analizar y proponer posibles
mejoramientos que se pueden aplicar para mejorar su
calidad o su proceso productivo, asi como también,
mediante giras de captura tecnolégica, conocer otras
realidades productivas que motiven innovaciones en

Y | relacion a lo que hacen tradicionalmente, ello con objeto

de ofrecer a los clientes mejores y mas novedosos
productos, ampliando la oferta. Ello  permitira,
eventualmente, que los usuarios puedan ampliar la oferta
de productos, tanto en variedad y cantidad, como en una
mas larga temporada.

100

115

Actividad 2.3.

Promover la
asociatividad y la
formacion ylo
fortalecimiento de
diversas instancias

asociativas al interior
de los grupos de la
unidad operativa.

Dependiendo del rubro y grado de gestién de los
usuarios, la asociatividad en el concepto amplio del
término, es uno que se ha trabajado durante las Cltimas 5
temporadas con ya resultados concretos. En esta
temporada, se pretende solidificar el avance logrado, al
fortalecer las agrupaciones ya establecidas vy
eventualmente formar otras y, en una segunda fase,
articularlas con financiamiento que les permitan su
crecimiento, tanto pata inversiones individuales como las
que se planteen colectivamente. Asimismo, el tratamiento
del concepto de cooperacién mutua sera fundamental
para la sustentabilidad de estas agrupaciones y la
consecucion de sus objetivos.

50

115

Actividad 2.4.
Implementar ylo
reforzar la
implementacién de
registros (econdémicos
y productivos) en los
negocios agricolas de
los usuarios.

Esta actividad consiste en el disefio y adaptacién,
dependiendo de los rubros y tamafios productivos, de
sistemas de registros productivos y econémicos que
permitan a los usuarios un mejor control de sus procesos
y recursos, asi como una mas acertada cuantificacion de
los resultados econdmicos de sus ejercicios anuales,
aspecto que ha sido muy complicado en su
implementacién, con resultados algo erraticos y que se
deben reforzar mediante esta actividad en forma
permanente.

80

115

Actividad 2.5.

Apoyar la exploracién,
desarrollo e insercién
de los usuarios en los
mercados
mejoramiento de su
participacion en los
canales de
comercializacion
existentes.

Esta actividad, que requerird la cooperacién de los
usuarios, tanto a nivel individual como por rubro, apunta a
conocer los canales de comercializacién existentes y
generar o explorar otros que les permitan mejorar las
condiciones de la colocacion de sus productos en el

y mercado y su acercamiento a los consumidores. Para ello

se considera también la articulacion con poderes
compradores y otras instancias que permitan hacer una
mejor aproximacion estratégica a la diversificacién de los
canales de comercializacién.

50

115
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Actividad 2.6. Esta actividad consiste basicamente en la articulacion 25 115
Apoyo y/o articulacion j para el mejoramiento de la imagen corporativa de los
con instituciones que | "egocios de los usuarios, aspecto que se ha trabajo con
apoyen el _éxno en ‘las dltimas temporgdas. pero que, por la
fortalecimiento del incorporacion de nuevos usuarios, requiere un aumento
! constante en su abordaje. Esencialmente, consiste en
marketing de los apoyar a los usuarios en la definicion de una marca
productos  de oS | atractiva, un logo adecuado al rubro y que los identifique,
usuarios. pero disefado profesionalmente, y posteriormente la
generacién de diseflos de medios de difusién de sus
productos, principalmente tarjetas de presentacion,
pendones y flyers. Del total de usuarios, ya 45 han
logrado este apoyo en las temporadas anteriores.
Actividad 2.7. Esta actividad apunta a aumentar la penetracién del uso 60 115
Fomento de la difusién | de las TIC como medios de mejorar la promocion de los
de los negocios y de productos de los usuarios y difusion de. las actividades del
productos usando | Programa y las que desarrollan' los mismos productores.
distintos medios de Mgdlante capacitacion y asesoria, _asi como su uso por el
. mismo programa en su articulacién con los usuarios,
promocion (TIC, | principalmente de los segmentos 2 y 3, se pretende
medios fisicos, etc.) ¥ |hacerla mas familiar a los usuarios. Asimismo, se busca
uso como fuente de | acercar a los usuarios a las nuevas formas de postulacion
acceso a informacion | a proyectos de inversion, con frecuencia en plataformas
teécnica y de gestién. virtuales de postulacion y/o como medio de acceso a
informaci6n técnica y comercial en beneficio de la toma
de decisiones en sus negocios.
Actividad 2.8. Esta actividad se relaciona esencialmente con el 15 115
Promocién posicionamiento de algunos predios agricolas del
fortalecimiento de |a|Programa, en un numero que se espera incrementar,
ncorporacion _de | oo abactuos agrturstios que puedan,  medid ave
predios agricolas corpo producto turistico, adquieran competencias para
P“"“?S de atractivo relacionarse con visitantes y turistas y se integren a un
turistico y/o oferentes grupo articulado de empresas en torno a este objetivo,
de  productos  O|ser parte de rutas o circuitos turisticos de la comuna. Al
servicios turisticos. cumplirse este objetivo, estos predios reciben visitantes,
incrementando su visibilidad y aumentan sus ventas al
recibir a estos clientes.
Actividad 3.1. Esta actividad, que también se desarrolla durante toda la 40 115
Apoyar la  difusién | temporada, consiste en la investigacion y difusion
instrumentos de | Permanente de instrumentos de financiamiento, ofrecidos
financiamiento y por di\{ersas fuentes y con variados reguerimientos
articulacién con dependiendo del segmento de los usuarios, que les

instituciones oferentes
de recursos para
inversiones, de
acuerdo al perfil de los
usuarios.

permitan realizar las inversiones que las asesorfas
planteadas en los puntos precedentes, basicamente
apuntando a la solucién de puntos criticos que pudieran
frenar o ralentizar su desarrollo, y de esta manera ir
cumpliendo las metas de crecimiento que deben irse
planteando los usuarios durante las temporadas.
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Actividad 3.2. Esta actividad, de gran relevancia para el programa, 50 115
Articular a los usuarios | apunta a la exploracién, difusion y articulacion de
con instituciones | instrumentos que puedan acercarse a los usuarios,
publicas ylo privadas provenientes de fuentes publicas y/o privadas y que les
que dispongan  de entreguen herram|eptas de _capacitacién  técnico-
productiva, de gestidn, organizacional, ambiental o
programas de| cualquier competencia que les permita mejorar
capacitacion ) ¥/0 | integralmente el manejo de sus explotaciones. En ese
asesorfa técnica en los | sentido, la articulacion intramunicipal y con la mayor
ambitos productivo, de | cantidad de organismos e instituciones relacionadas con
gestion, ambiental, | la capacitacion y la extensién, es de vital importancia.
organizacional u otras | Especial mencién se hace esta temporada al retorno del
competencias. apoyo financiero a la contraloria social del programa, bajo
la figura de las Mesas de Coordinacion.
Actividad 3.3. Abordar este aspecto, ser4 una actividad permanente 30 115
Articulacion con | durante la temporada, al igual que en las precedentes.
instituciones  publicas | Ello porque muchos de los instrumentos ofrecidos por el
para difusién y Estad9 Ppara eI_ fomento productivo, ta.nto' en
promocion de la ﬁnancngmlento de inversiones como en capacitaciéon y
NV N . | formacion, estan afectos en su postulacién o monto por la
formalizacion tributaria | zjigag de contribuyente de los microempresarios. Por lo
ylo tramitacién  de|tanto, toda actividad que apunte a formalizar a los
permisos municipales | productores, les generara de paso mejores oportunidades
para el funcionamiento | de desarrollo al permitirles acceder a recursos en forma
de los | mas ventajosa. El acercamiento a las instituciones
emprendimientos  de | pertinentes y la difusion de estas consideraciones, seran
los usuarios. parte de las estrategias de esta actividad.
Actividad 3.4. Punto critico en muchos  emprendimientos 30 115

Articulacion con  la

autoridad sanitaria
para acercar
informacién sobre el
acceso a permisos
sanitarios, en casos
pertinentes.

silvoagropecuarios, la articulaciéon con la autoridad
sanitaria a través de talleres, charlas u otras actividades
de difusién de la normativa sanitaria, serd una actividad
que se seguira desarrollando para permitir a los usuarios,
en los rubros pertinentes, acceder a los permisos
sanitarios que les faciliten la comercializacién y acceso a
mercados mas exigentes.
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8.- NUMERO DE BENEFICIARIOS:

115 usuarios DIRECTOS

500 personas INDIRECTAS(OS)

9.- PRODUCTOS ESPERADOS PARA CADA ACTIVIDAD:

ACTIVIDADES

Actividad 1.1.

Asesorar técnicamente a usuarios para fortalecer el manejo
técnico y aumentar la productividad de los: cultivos
horticolas, frutales y de vweros y/o ﬂores .

75 usuarios de los rubros sefialados visitados y
asesorados para aumentar la productividad de sus
explotaciones.

Actividad 1.2.

Proveer asesorla vetermaria para aumentar la produccién asesorados, participando  activamente en
pecuaria. : : actividades para aumentar la produccién de sus
G planteles.

30 usuarios productores pecuarios son visitados y

sk

[ Actividad 1. 3

Entregar asesorla para el mejoramlento dela lnfraestructura
productlva destinada a cultivos horticolas; - florales- y/o
viveros. e .

70 usuarios de los rubros sefialados son visitados
y reciben asistencia técnica para mejorar su
infraestructura productiva.

i

Actlvldad 14. : :
Entregar asesorfa en implerhentacién de précticas :de

agricultura oggénl

40 usuarios participan en actividades e incorporan
en forma sustentable alguna practica de manejo
organico en sus predios.

Actividad 1.5.
Apoyar la implementacion de tecnologlas que favorezcan la

61 usuarios del segmento 1 reciben asesoria e
implementan alguna tecnologia de autoconsumo o
ahorro de energia.

autoprovisién de alimentos ”x el ahorro de energla.
Actividad 1.6.

Apoyar la introduccién de tecnoiogtas para el mejoramlento
de la situacién ambiental de las unidades productivas, de la
sustentabilidad de las actividades productivas y practicas
que apunten al mejoramlento del hébitat en el - ambito
‘predial. : v

20 usuarios que participan en actividades de
promocion de practicas amigables con el
medioambiente incorporan alguna de ellas en sus
predios.

‘Actividad 1.7. Asesoria y postu!acnén a proyectos de -
tecnificacién del sistema de (iego y/o sistemas de
‘conduccién y acumulacién de agua de riego.

20 usuarios se capacitan y disponen de elementos
técnicos para presentar proyectos de tecnificacion
de riego a diversas fuentes.

administracién del negocio agricola y la creacién y
fortalecimiento de competencias en los productores.

OBJETIVO ESPECIFICO 2 PRODUCTOS =YIO RESULTADOS
CUANTIFICABLES v

Actividad 2.1. 100 usuarios son visitados y reciben asesoria para

Entregar herramientas para fortalecer la gestion y | el mejoramiento de la gestion predial.

Actividad 2.2.

Fomentar la creacién y agregacién de valor, la innovacién y
la incorporacién de mejoras tecnolégicas o de gestién para
favorezcan el la insercion y posicionamiento de los
productos para enfrentar de mejor forma las exigencias de
los consumidores.

100 usuarios son visitados y reciben asesoria para
posicionar de mejor manera sus productos en los
mercados.

Actividad 2.3.

Promover la asociatividad y la formacién y/o fortalecimiento
de diversas instancias asociativas al interior de los grupos
de la unidad operativa.

50 usuarios participan activamente en alguna
forma de asociatividad formal o informal.
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Actividad 2.4.

Implementar y/o reforzar la implementacién de registros
(economicos y productivos) en los negocios agricolas de los
usuarios.

80 usuarios implementan alguna forma funcional
de registros productivos y/o econémicos.

Actividad 2.5.

Apoyar la exploracién, desarrollo e insercion de los usuarios
en los mercados y mejoramiento de su participacion en los
canales de comercializacién existentes.

50 usuarios son asesorados en el desarrollo o
exploracion de nuevos canales de
comercializacién.

Actividad 2.6.

Apoyo y/o articulacién con instituciones que apoyen el
fortalecimiento del marketing de los productos de los
usuarios.

25 usuarios participan en algun programa de
mejoramiento o creacién de imagen corporativa.

Actividad 2.7.

Fomento de la difusién de los negocios y de productos
usando distintos medios de promocién (TIC, medios fisicos,
efc.) y uso como fuente de acceso a informacién técnica y
| de gestién.

60 usuarios incorporan o fortalecen el uso de
alguna tecnologia de la informacién en la gestién
de sus negocios.

Actividad 2.8.

Promocion y fortalecimiento de la incorporacion de predios
agricolas como puntos de atractivo turistico y/o oferentes de
productos o servicios turisticos.

156 usuarios participan en circuitos o rutas
turisticas, en procesos de capacitacion o en
colocar productos en estas rutas.

Actividad 3.1.

Apoyar la difusién instrumentos de financiamiento 'y
articulacién con instituciones oferentes de recursos para
inversiones, de acuerdo al perfil de los usuarios.

usuarios participan en procesos de postulacién
a fondos concursables de diversas fuentes.

Actividad 3.2. ,

Articular a los usuarios con instituciones publicas y/o
privadas que dispongan de programas de capacitacion y/o
asesoria técnica en los ambitos productivo, de gestion,
ambiental, organizacional u otras competencias.

50 usuarios participan en procesos de
capacitacion de diversas tematicas articulados con
diversas instituciones.

Actividad 3.3.

Articulacién con instituciones publicas para difusién 'y
promocién de la formalizacién tributaria y/o tramitacion de
permisos municipales para el funcionamiento de los
emprendimientos de los usuarios.

30 usuarios participan en jornadas o actividades o
son asesorados para la formalizacion tributaria de
sus negocios.

Actividad 3.4.

Articulacion con la autoridad - sanitaria para acercar
informacién sobre el acceso a permisos sanitarios, en casos
pertinentes.

30 usuarios participan en jornadas o actividades o
son asesorados para la formalizacién sanitaria de
sus emprendimientos.
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10.- COMPLEMENTARIEDAD PROGRAMATICA PARA LOS PROGRAMAS DEL AREA:

NOMBRE DEL PROGRAMA
MUNICIPAL CON EL QUE SE
COMPLEMENTA

LA COMPLEMENTARIEDAD SE DA EN
FUNCION DE QUE OBJETIVO GENERAL O
ESPECIFICO DE ESE PROGRAMA

QUE ACCIONES
CONCRETAS o)
COORDINACIONES SE
REALIZAN ENTRE LOS
PROGRAMAS

PROGRAMA
AUTOCONSUMO

El programa Prodesal comparte con el de
Autoconsumo los mismos objetivos para su
segmento 1, precisamente denominado de
Autoconsumo. En este sentido, ambos realizan
acciones tendientes a proveer herramientas para
que estas familias mejoren y diversifiquen su
oferta productiva de alimentos autoproducidos en
sus predios y, con ello, mejoren sus habitos
alimenticios. Ademas, pese a que no puede
haber simultaneidad en su pertenencia a ambos
programas, considera la eventual incorporacion
de beneficiarios una vez egresados de
autoconsumo al programa Prodesal, en los casos
en que administrativamente puedan cumplir los
requisitos como usuario de Indap, principalmente
el de acreditacion de la tenencia predial. Esta
complementariedad se expresa
fundamentalmente en el Objetivo 1, Actividad
1.5, que busca apoyar la implementacion de
tecnologfas que favorezcan la autoprovisién de
alimentos y el ahorro de energia, aunque
también en el desarrollo de otras actividades de
ese mismo objetivo (1.1.produccién horticola, 1.2
produccién  pecuaria, 1.3. infraestructura
productiva y 1.4 agricultura organica, por
ejemplo).

Eventual ejecucion conjunta o
complementaria de talleres
técnicos o giras técnicas en
ambitos en comun (produccion
de hortalizas, de frutas, plantas
medicinales, crianza de gallinas
ponedoras, tecnologias e
infraestructura  basica de
produccién, ahorro energético,
etc.).

Derivacién de casos exitosos
egresados de autoconsumo,
para eventual incorporacion a
Prodesal.

OFICINA MUNICIPAL DE |La articulacién con la Oficina de turismo se da | Articulacién para asesoria en
TURISMO basicamente en relacion al Objetivo 2, Actividad | relacién a requerimientos de
2.8, relativa a la promocién y fortalecimiento de | infraestructura y equipamiento
la incorporacién de predios agricolas como | para recepcion de turistas.
puntos de atractivo turistico y/o oferentes de |Derivacién de casos para
productos o servicios turisticos. En este sentido, | integrar rutas y circuitos
se desarrollan estrategias de cooperacion para | turisticos.
preparar e incorporar predios agricolas a
circuitos turisticos donde puedan integrarse
como parte de la identidad rural de la comuna.
OFICINA FOMENTO |La complementariedad con Fomento productivo | Difusion y  derivacién  a
PRODUCTIVO se da basicamente con el apalancamiento de | procesos de asistencia y
recursos distintos a los ofrecidos por Indap, tanto | postulacién a proyectos de
para financiar inversiones como para proveer | financiamiento de inversiones
instancias de capacitacion e incluso articulacién | articulados por fomento
para la formalizacién tributaria y sanitaria | productivo.
(Objetivo 3). En este aspecto, las acciones de |Difusion y derivacién de
fomento que puedan irradiarse a programas | usuarios a ferias productivas
como los de Prodesal, Autoconsumo, Mujer, | municipales o] externas
Turismo y Omil son importantes herramientas de | difundidas por Fomento
apoyo a la gestion de estos programas. Un | Productivo.
ejemplo concreto de ello son las ferias
productivas y muestras tematicas que se han
desarrollado y donde los usuarios de todos los
programas las han usado como interesantes
puntos de promocién y ventas.
OMIL En relacién con la Omil, las acciones donde se | Derivacién de usuarios a

da la complementariedad son aquéllas donde se
articulan recursos de capacitacién y formacion de
competencias (a través de Sence, por ejemplo) y

instancias de capacitacién,
apresto y/o talleres de
formacién de competencias.
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el apalancamiento de recursos de inversién, via
Fosis, Sercotec u otras fuentes, todas contenidas
en el Objetivo 3.

Derivacién a procesos de
postulacién a proyectos de
inversion.

OFICINA DE LA MUJER y

Acciones tendientes a articular a las usuarias del

Derivacién de wusuarias a

PROGRAMA JEFAS DE | programa con talleres u otras instancias para | programa de la Mujer, en casos
HOGAR. adquirir competencias que les ayuden a mejorar | pertinentes y segun cupos
el manejo de su negocio, o generar actividades | disponibles.
conexas, son las que se articulan con la Oficina | Articulacion para realizacién de
de la Mujer, en la medida que la cobertura de |talleres o actividades en
este programa ha permitido incorporar usuarias | conjunto, como talleres de
de Prodesal. Talleres de computacion, | alfabetizacion digital, uso de
reposteria, manualidades y otras son ejemplos | TIC y otras de beneficio para
en este sentido. las usuarias.
NOMBRE DEL PROGRAMA|LA COMPLEMENTARIEDAD SE DA EN|QUE ACCIONES
EXTERNO CON EL QUE SE|FUNCION DE QUE OBJETIVO GENERAL O |CONCRETAS (o)
COMPLEMENTA ESPECIFICO DE ESE PROGRAMA COORDINACIONES SE
REALIZAN ENTRE LOS
PROGRAMAS
INSTITUTO DE Apoyo integral en el abordamiento del|Tramitacién renovacién de
DESARROLLO fomento al desarrollo de los productores de | convenio.
AGROPECUARIO (INDAP) la unidad operativa. Ello implica la|Postulacién a proyectos de
articulacion de recursos para el desarrollo | inversion.
de los emprendimientos y la entrega de|Presentacién de planes de
herramientas técnicas y de gestion que les | trabajo.
permitan aumentar la productividad. Derivacién a créditos.
SERVICIO AGRICOLA Y Articulacion para la difusién de la normativa | Articulacién con la
GANADERO (SAG) sanitaria, en casos pertinentes. institucién.

Gestion de charlas.
Derivaciones de usuarios.

CORPORACION NACIONAL | Apoyo para capacitaciones, especialmente a | Articulacion con la
FORESTAL (CONAF) rubro viveros. institucién.
Apoyo a través de beneficios directos para | Gestién de charlas.
los usuarios (capacitaciones, subsidio flora | Derivaciones de usuarios.
nativa, etc.)
SERVICIO NACIONAL DE Apoyo en capacitacion laboral para mujeres | Articulacién,  directa, a

CAPACITACION Y EMPLEO | en oficios destinados al trabajo dependiente | través de Indap, Fomento
(SENCE) e independiente ylo OTEC, para el catastro
de necesidades de
capacitacion y gestion de
cursos.
Derivacion de usuarios.
SERVICIO DE Apoyo en el financiamiento de proyectos de | Articulacién con la
COOPERACION TECNICA inversion, seguin segmento de los usuarios, | institucién.
(SERCOTEC) situacién tributaria y puntaje FPS. Derivaciones de usuarios.
CORPORACION DE Apoyo en el financiamiento de proyectos de | Articulacion con la
FOMENTO (CORFO) inversion, segln segmento de los usuarios, | institucién.
situacién tributaria y puntaje FPS. Derivaciones de usuarios.
FONDO DE SOLIDARIDAD E | Apoyo en el financiamiento de proyectos de | Articulacion con la
INVERSION SOCIAL (FOSIS) |inversion, segun segmento de los usuarios y | institucion.
puntaje FPS. Derivaciones de usuarios.
SERVICIO DE IMPUESTOS Apoyo para la difusion de beneficios, | Articulacion con la
INTERNOS (Sll) obligaciones y procedimientos formalizacién | institucion.
tributaria. Gestion de charlas.
Derivaciones de usuarios.
SEREMI DE SALUD Articulacién para la difusion de la normativa | Articulacion con la
sanitaria, en casos pertinentes. institucién.

20




Derivaciones de usuarios.

DIRECCION DE Apoyo en capacitacién de cursos de|Articulacién con la

BIBLIOTECAS ARCHIVOS Y |alfabetizacién digital a nivel basico e |institucién.

MUSEOS (DIBAM) intermedio. Gestion de charlas.
Derivaciones de usuarios.

DIRECCION DE Apoyo para la formacién de agrupaciones y | Articulacién con la

ORGANIZACIONES organizaciones productivas. institucion.

SOCIALES (DOS) Gestién de charlas.
Derivaciones de usuarios.

UNIVERSIDADES, Apoyo para la realizacion de talleres, | Articulacién con la

INSTITUTOS, CFT Y OTRAS |charlas o el disefio de otras formas de |institucién.

INSTITUCIONES asesorias que puedan gestarse a través de | Gestion de actividades de

EDUCACIONALES. alianzas de trabajo que acerquen al mundo | capacitacion y cooperacion.

académico y el productivo rural de la
comuna.

Derivaciones de usuarios.
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FICHA DE POSTULACION
PROCESO PRESUPUESTARIO ANO 2013
PROGRAMA PRODESAL BUIN
(PAGINA N° 5)

UNIDAD:DIDECO CODIGO:

PRIORIDAD:

11.- PRESUPUESTO DETALLADO Y CALENDARIO DE DESEMBOLSOS (Debe ser coincidente con los
giros y cuotas solicitadas de acuerdo a procedimiento administrativo). (EN MILES DE PESOS)

Nota 1: En relacién con el presupuesto global del programa, con un total de $24.994.504 para la presente
temporada, éste es mixto y con diferentes usos segtn su origen:

DISTRIBUCION APORTES PROGRAMA PRODESAL TEMPORADA 2013

Honorarios Equipo Técnico 960 $21.923.578
Mesa de Coordinacién 25 $570.926
TOTAL APORTE INDAP 985 $ 22.494.504
Capacitacién y Acciones Formativas 17,51 $ 400.000
Charlas y giras técnicas 30,65 $700.000
Asesorias Especializadas 61,31 $1.400.000
TOTAL APORTE MUNICIPIO $ 109,47 $ 2.500.000

Nota 2: La distribucién del uso del aporte municipal, dentro de los items Honorarios
Especialistas y Traslado de usuarios a Giras Técnicas, se determinara una vez presentado el
Plan Anual a Indap, en el mes de marzo, por lo que el detalle de las cifras presentadas en el
cuadro siguiente, en relacion a estos items, son sélo referenciales.
Nota 3: Se presentan sélo las filas del Cuadro que tienen valores de presupuestos.

ITEM/ Ene Feb Mar Abr May Jun Jul Ago Sep Oct Nov Dic Total
DESCRIPCION
1.094,275 | 1.094,275 | 1.094,275 | 1.094,275 | 1.094,275 | 1.094,275 1.094,275 { 1.094,275 | 1.094,275 | 1.094,275 | 1.094,275 1.094,276 ]3.]31’3]0
732,688 | 732,688 | 732,688 732,688 | 732,688 | 732688 | 732,688 | 732,688 | 732,688 | 732,688 | 732,688 | 732.700 8.792,268
HONORARIOS
a 300 300 600
COhlratacién de‘e 500 500 1.000
relatores
especiallsta en
GIRAS
TECNICAS
Tarea 1.1.5. Gestién 150 150 150 350

de giras técnicas y/o
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dias de campo para
conocer tecnologias y
cultivos aplicables a la
unidad productiva.

Tarea 1.2.10. Gestion 150 150 150 350
de giras técnicas con
productores pecuarios
de diversos rubros a
planteles comerciales
para conocer précticas
replicables en los
propios.

Tarea 1.4.4, 100 100
Articulaciéon para la
eventual realizacion de
talleres, charas y/o
asesoria extemma en
torno a la agricultura
organica ylo
produccién limpia.

Tarea 2.8.7. Gestion 100 100
para apoyo en talleres,
charlas, giras
tecnolégicas y/o otras
actividades que
permitan a usuarios
conocer experiencias
y/o emprendimientos
turisticos consolidados

a nivel regional.

MESAS DE

COORDINACION

Tarea 3.2.4. Apoyo al 570,927 570,927
funcionamiento de las

Mesas de

Coordinacion de

usuarios, en su rol de
contraloria social del
programa ante INDAP
y el Municipio.

(*) PARA TODOS LOS ITEMS DEBE ANEXARSE DETALLE DE LOS BIENES Y/O SERVICIOS A ADQUIRIR O CONTRATAR,
PUES SINO NO ES POSIBLE CLASIFICAR DICHO GASTO EN EL PRESUPUESTO.
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FICHA DE POSTULACION
PROCESO PRESUPUESTARIO ANO 2013
PROGRAMA PRODESAL BUIN

(PAGINA N° 6)

UNIDAD: DIDECO CODIGO:

PRIORIDAD:

12)

CRITERIOS Y MECANISMOS DE EVALUACION:

ACTIVIDAD

CRITERIOS DE
EVALUACION

MECANISMO DE
EVALUACION

MOMENTO DE
EVALUACION

Instrumentos de diagnéstico
confeccionados.
| Cantidad de fichas técnicas
. | confeccionadas.
| Visitas técnicas prediales
" | planificadas.

| Talleres y
planificadas.
Gestiones con empresas
para dias de campo.
Gestiones con instituciones
para talleres y asesorias.
Giras técnicas planificadas.

charlas

Registro de diagnésticos
aplicados.

Fichas técnicas
entregadas a usuarios.
Visitas técnicas
realizadas.

Talleres realizados.
Registro de instituciones
contactadas.

Registro de empresas
contactadas.

Giras técnicas realizadas.
Listas de asistencia.
Registros fotogréficos.

Primer semestre y final
de temporada.

{ Instrumentos de diagndstico
confeccionados.

| Cantidad de fichas técnicas
confeccionadas.

| Visitas técnicas prediales
| planificadas.

| Talleres y
| planificadas.

| Gestiones con empresas
/| para dias de campo.

| Gestiones con instituciones
para talleres y asesorias.

| Giras técnicas planificadas.

charlas

Registro de diagnésticos
aplicados.

Fichas técnicas
entregadas a usuarios.
Visitas técnicas
realizadas.

Talleres realizados.
Registro de instituciones
contactadas.
Registro de
contactadas.
Giras técnicas realizadas.
Listas de asistencia.
Aplicacién de encuesta de
satisfaccion.

Registros fotograficos.

empresas

Primer semestre y final
de temporada.

1 Instrumentos de diagnéstico

de cartillas
| técnicas confeccionadas.

| Visitas técnicas prediales
| planificadas.
Pianificaciones
mejoramiento
nfraestructura realizadas.
Talleres y charlas
| planificadas.

Gestiones con empresas
ara dias de campo.

| Gestiones con instituciones
| para talleres y asesorias.
Giras técnicas planificadas.

de
de

Registro de diagnésticos
aplicados.

Cartillas técnicas
entregadas a usuarios.

Visitas técnicas
realizadas.

Proyectos de
infraestructura
presentados.

Talleres realizados.
Registro de instituciones
contactadas.

Registro de empresas
contactadas.

Giras técnicas realizadas.
Listas de asistencia.
Registros fotograficos.

Primer semestre y final
de temporada.

Instrumentos de diagndstico
confeccionados.

Cantidad de fichas técnicas
confeccionadas.

| Visitas técnicas prediales
1 planificadas.

Registro de diagnésticos
aplicados.

Fichas técnicas
entregadas a usuarios.
Visitas técnicas
realizadas.

Primer semestre y final
de temporada.
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Talleres y charlas
planificadas.

Gestiones con instituciones
| para talleres y asesorias.

Giras técnicas planificadas.

Talleres realizados.
Registro de instituciones
contactadas.

Listas de asistencia.
Registros fotograficos.

Cantidad de fichas técnicas

confeccionadas.
| Visitas técnicas prediales
| planificadas.
.| Talleres y charlas
planificadas.

Gestiones con instituciones
para talleres y asesorias.

Fichas técnicas
entregadas a usuarios.
Visitas técnicas
realizadas.

Talleres realizados.

Listas de asistencia.
Registros fotograficos.

Primer semestre y final
de temporada.

| Visitas técnicas prediales
planificadas.
| Talleres y charlas de ERNC
. | planificadas.
Talleres y charlas de
reciclaje de envases de
agroquimicos planificadas.
| Difusion de  programa
1| SIRSD de Indap realizada.
| Gestiones con empresas
para dias de campo.
Gestiones con instituciones
para talleres y asesorias.
Giras técnicas planificadas.

Visitas técnicas
realizadas.

Talleres realizados.
Registro de instituciones
contactadas.

Dipticos y folletos
informativos entregados.
Registro de empresas
contactadas.

Giras técnicas realizadas.
Listas de asistencia.
Registros fotograficos.

Primer semestre y final
de temporada.

Instrumentos de diagnéstico

confeccionados.

Visitas técnicas prediales
planificadas

Talleres y charlas
planificadas

Fondos concursables

| Gestiones con empresas
para dias de campo.

| Gestiones con instituciones
| para talleres y asesorias.
Giras técnicas planificadas.

Registro de diagndsticos
aplicados.

Fichas técnicas
entregadas a usuarios.
Visitas técnicas
realizadas.

Usuarios postulantes a
fondos concursables.
Talleres realizados.
Registro de instituciones
contactadas.

Registro de empresas
contactadas.

Giras técnicas realizadas.
Listas de asistencia.

Primer semestre y final
de temporada.

para dias de campo.
Gestiones con instituciones
para talleres y asesorias.
Giras técnicas planificadas.

Registro de empresas
contactadas.

Usuarios con
planteamiento de vision,
objetivos y metas para
Sus negocios.

Usuarios con planificacion
de actividades.

Giras técnicas realizadas.
Listas de asistencia.
Registros fotograficos.

- Registros fotograficos.
Actividad 2.1. Instrumentos de diagnéstico | Registro de diagnésticos | Primer semestre y final
Entregar herramientas para | confeccionados. . aplicados. . de temporada.
fortalecer la  gestion y Cantrdaq de fichas técnicas | Fichas tc-f.-cmcas
administracién del negocio | Sonfeccionadas. . enfregadas a usuarios.
agricola y la creacion y V|5|t§s técnicas prediales V|s@as técnicas
. . planificadas. realizadas.
fortalecum@nto de Talleres y charlas | Talleres realizados.
competencias en los | planificadas. Registro de instituciones
productores. Gestiones con empresas | contactadas.
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Actividad 2.2,
Fomentar la creacién vy
agregacion de valor, la

innovacién y la incorporacién
de mejoras tecnolbgicas o de
gestion para favorezcan el la
insercién y posicionamiento de
los productos para enfrentar
de mejor forma las exigencias
de los consumidores.

Instrumentos de diagnéstico
confeccionados.

Cantidad de fichas técnicas
confeccionadas.

Visitas técnicas prediales
planificadas.
Talleres y
planificadas.
Gestiones con empresas
para dias de campo.
Gestiones con instituciones
para talleres y asesorias.
Giras técnicas planificadas.

charlas

Registro de diagnésticos
aplicados.

Fichas técnicas
entregadas a usuarios.
Visitas técnicas
realizadas.

Talleres realizados.
Usuarios con proyectos
de inversién presentados.
Registro de instituciones
contactadas.

Registro de empresas
contactadas.

Giras técnicas realizadas.
Listas de asistencia.
Registros fotograficos.

Primer semestre y final
de temporada.

Actividad 2.3,

Promover la asociatividad y la
formacién y/o fortalecimiento
de diversas instancias
asociativas al interior de los
grupos de la unidad operativa.

Talleres de asociatividad
planificados.

Ndmero de agrupaciones
productivas constituidas por
usuarios Prodesal.

Cantidad de usuarios que
las integran.

Actividades auténomas de
las agrupaciones.

Talleres realizados.
Nuevas agrupaciones
constituidas.

Proyectos  presentados
por las agrupaciones.
Listas de asistencia.
Registros fotograficos.

Primer semestre y final
de temporada.

Actividad 2.4.

Implementar y/o reforzar la
implementacién de registros
(econémicos y productivos) en
los negocios agricolas de los
usuarios.

Instrumentos de diagnéstico

confeccionados.

Cantidad de formatos de
registro técnicas
confeccionadas.

Visitas técnicas prediales
planificadas.

Talleres y charlas
planificadas.

Gestiones con instituciones
para talleres y asesorias.

Registro de diagnésticos

aplicados.

Formatos de registros
entregados a usuarios.
Usuarios con registros
implementados.

Visitas técnicas
realizadas.

Talleres realizados.
Registro de instituciones
contactadas.

Giras técnicas realizadas.
Listas de asistencia.
Registros fotograficos.

Primer semestre y final
de temporada.

Actividad 2.5.

Apoyar la exploracién,
desarrollo e insercion de los
usuarios en los mercados y
mejoramiento de su
participacion en los canales de
comercializacion existentes.

Instrumentos de diagnéstico
confeccionados.

Visitas técnicas prediales
planificadas.

Talleres y charlas
planificadas.

Gestiones con instituciones
para talleres y asesorias.

Registro de diagnésticos
aplicados.
Visitas
realizadas.
Talleres realizados.
Registro de instituciones
contactadas.

Giras técnicas realizadas.
Listas de asistencia.

técnicas

Primer semestre y final
de temporada.

Registros fotograficos.

Actividad 2.6. Instrumentos de | Registro de | Primer semestre y final
Apoyo ylo articulacién con | caracterizacion caracterizaciép de | de temporada.
instituciones que apoyen el confeccionados. . productos aplicadas.
fortalecimiento del marketing V;srt;;s Jécmcas prediales Flczhas ; t@cmcas

planificadas. entregadas a usuarios.
de Ips productos de los Talleres y charlas Visita% técnicas
usuarios. planificadas. realizadas.

Ferias productivas | Talleres realizados.

difundidas. Registro de empresas

Gestiones con instituciones
para talleres y asesorias.

contactadas.

Cantidad de
reuniones/mesas
realizadas.

Cantidad de usuarios

participantes en ferias.
Giras técnicas realizadas.
Listas de asistencia.
Registros fotograficos.
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Actividad 2.7.
Fomento de la difusion de los

negocios y de productos
usando distintos medios de
promocién (TIC, medios

fisicos, etc.) y uso como fuente
de acceso a informacion
técnica y de gestion.

Instrumentos de diagnéstico

confeccionados.

Visitas técnicas prediales
planificadas.

Talleres y charlas
planificadas.

Gestiones con instituciones
para talleres y asesorias.

Registro de diagnésticos
aplicados.
Visitas
realizadas.
Talleres reatizados.
Registro de instituciones
contactadas.

Usuarios con uso de
correo electrénico para
fines comerciales.
Usuarios con péagina web.
Usuarios que usan redes
sociales comercialmente.
Listas de asistencia.
Registros fotograficos.

técnicas

Primer semestre y final
de temporada.

Actividad 2.8.

Instrumentos de diagnéstico

Registro de diagnésticos

Primer semestre y final

Promocién y fortalecimiento | confeccionados. aplicados. de temporada.
de |a incorporacién de predios Vlsltas técnicas prediales Visi?as técnicas
agricolas como puntos de g:?ét:::das. y charlas [Jesalilaz\ﬁg:sincorporados al
atractivo turistico y/o ofere'nges planificadas. programa Turismo rural
de productos o  servicios | Gestiones con instituciones | de Indap.
turisticos. para talleres y asesorfas. Usuarios incorporados a
Giras técnicas planificadas. | circuitos turisticos.
Numero de visitantes que
reciben los predios de los
usuarios.
Nive!l de ventas en las
visitas.
Talleres realizados.
Registro de instituciones
contactadas.
Registro de empresas
contactadas.
Giras técnicas realizadas.
Listas de asistencia.
Registros fotograficos.
Actividad 3.1. Instrumentos de diagnoéstico | Registro de diagnésticos | Primer semestre y final
Apoyar la difusién | confeccionados. aplicados. de temporada.
instrumentos de | Visitas técnicas prediales | Talleres realizados.
financiamiento y articulacion _r;_lal?iﬁcadas. ol Regiis(t:;odde instituciones
NP alleres y charlas | contactadas.
con instituciones oferentes de planificadas. Usuarios con proyectos

recursos para inversiones, de
acuerdo al perfil de los
usuarios.

Gestiones con instituciones
oferentes de recursos de
inversion.
Cantidad de
de
difundidos.
Gestiones con instituciones
para talleres y asesorias.

instrumentos
financiamiento

de inversién presentados.
Listas de asistencia.
Registros fotograficos.

Actividad 3.2.

Articular a los usuarios con
instituciones -~ publicas = ylo
privadas que dispongan de
programas de capacitacién y/o
asesoria técnica en los
ambitos productivo, de
gestion, ambiental,
organizacional u otras
competencias.

Instrumentos de diagnéstico

confeccionados.

Visitas técnicas prediales
planificadas.

Talleres y charlas
planificadas.

Gestiones con instituciones
oferentes de capacitacién.
Cantidad de instrumentos
de capacitacion difundidos.
Gestiones con instituciones
para taileres y asesorias.

Registro de diagnésticos
aplicados.

Talleres realizados.
Registro de instituciones
contactadas.

Nimero de cursos y
talleres ejecutados para
los usuarios.

Usuarios participantes en
capacitaciones.

Listas de asistencia.
Registros fotograficos.

Primer semestre y final
de temporada.
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Actividad 3.3.
Articulacién con-instituciones
publicas ~ para = difusion y

promocion de la formalizacion
tributaria ‘y/o tramitacién de
permisos municipales para el
funcionamiento de los
emprendimientos de  los
usuarios.

Instrumentos de diagnéstico

confeccionados.

Visitas técnicas prediales
planificadas.

Talleres y charlas
planificadas.

Gestiones con instituciones
para informar

requerimientos.

Registro de diagnésticos
aplicados.

Talleres realizados.
Registro de instituciones
contactadas.

Usuarios participantes en
charlas de difusion.
Usuarios derivados.
Usuarios que tramitan
iniciacién de actividades.
Usuarios que tramitan
patente/permiso
municipal.

Listas de asistencia.
Registros fotograficos.

Primer semestre y final
de temporada.

Actividad 3.4.

Articulaciéon con la autoridad
sanitaria para acercar
informacién sobre el acceso a
permisos sanitarios, en casos
pertinentes.

Instrumentos de diagnéstico

confeccionados.

Visitas técnicas prediales
planificadas.

Talleres y charlas
planificadas.

Gestiones con instituciones
para informar

requerimientos.

Registro de diagndsticos
aplicados.

Talleres realizados.
Registro de instituciones
contactadas.

Usuarios participantes en
charlas de difusién.
Usuarios derivados.
Usuarios que tramitan
permiso sanitario.

Listas de asistencia.
Registros fotograficos.

Primer semestre y final
de temporada.
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13. - RESPONSABILIDAD DE LA INFORMACION:
NOMBRE FUNCIONARIO QUE ELABORO FICHA:

Orlando Vargas Bustos.
Jefe Técnico Prodesal Buin

14. FIRMA DEL DIRECTOR DE LA UNIDAD:

FREDDY CARRASCO SALAZAR FIRMA

Uso exclusivo SECPLAC

- RESULTADO DEL ANALISIS: FECHA:

MONTO RECOMENDADO:

OBSERVACIONES :
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FICHA DE POSTULACION
PROCESO PRESUPUESTARIO ANO 2013
PROGRAMA PRODESAL BUIN
(PAGINA N° 7)

UNIDAD: DIDECO CODIGO: PRIORIDAD:

15.- ANTECEDENTES COMPLEMENTARIOS PARA LA PRESENTACION DE
PROGRAMAS

15.1.- ANTECEDENTES GENERALES.

El Prodesal (Programa de Desarrollo Local), inserto en la Direccién de Desarrollo
Comunitario, es un instrumento de fomento productivo que opera en virtud de un Convenio
entre la |. Municipalidad de Buin y el Instituto de Desarrollo Agropecuario y esta destinado a
apoyar a los pequefios productores agricolas y/o campesinos y sus familias, del segmento
multiactividad de la Agricultura Familiar Campesina (AFC), organizados en grupos y ubicados
dentro del territorio comunal.

El programa les brinda, en forma gratuita, asistencia técnica predial, articulacién con
fuentes de financiamiento para proyectos, capacitacién en temas relativos a diversos rubros
agricolas, giras técnicas, articulacion para participar en ferias productivas, orientacién
financiera y productiva, entre otros servicios.

Atiende a pequeflos productores de los rubros Viveros (Productores de plantas
ornamentales, frutales y forestales, flores de temporada y de corte, cactus, cubresuelos),
Hortalizas y Cultivos (forzados, al aire libre e hidroponia), Helicicultura (crianza del caracol
terrestre), Apicultura, Avicultura y Ganaderia, entre ofros, pertenecientes a todas las
localidades de la comuna.

15.2. MISION.

“Contribuir al desarrollo de las capacidades productivas y de gestion, ambientales y
organizacionales de 115 familias del Prodesal de Buin”.

15.3.- DIAGNOSTICO DE LA SITUACION ACTUAL Y CARACTERIZACION DE LOS
BENEFICIARIOS DEL PROGRAMA:

La unidad operativa en la comuna, que se establecié en el afio 2000, cuenta a la fecha del
informe, con 115 usuarios, con un sostenido incremento en la incorporacién de usuarios
nuevos en las dos Ultimas temporadas. Posee 5 rubros principales, donde un tercio del total, en
cuanto al numero de productores, corresponde a pequefios viveristas, principaimente de
plantas ornamentales, aunque se presentan casos de plantas frutales y forestales. Otro 30%,
corresponde a los productores de hortalizas, fundamentaimente tomate, especie en la cual los
usuarios han realizado importantes mejoramientos en cuanto a establecer cultivo forzado,
tecnificacién del riego y uso de variedades mejoradas. Acerca del tercio restante, éstos se
dedican a la produccién pecuaria, con apicultores, avicultores y minoritariamente helicicultores
y otros de produccion animal diversa. En términos generales, existe aproximadamente un 60%
de usuarios hombres, aunque las mujeres presentan los mas altos indices de participacion,
tanto en las reuniones de grupo, como talleres técnicos y ferias productivas.

En cuanto al ambito productivo-comercial, los usuarios han realizado durante las Uitimas
temporadas importantes aumentos en la superficie de invernaderos, principalmente en el
cultivo de tomate y viveros, si bien persiste en este Ultimo rubro una predominancia del uso de
sombreaderos. En avicultura, aunque la crianza de gallinas criollas es predominante, la
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incorporacion de razas de alta postura se hace cada vez mas frecuente. La incorporacion de
tecnologia en el rubro helicicola es una constante, especialmente la construccion de pequefas
salas de extraccion y proceso, asi como también es destacable el cambio del sistema extensivo
al mixto. Salvo un caso, la dificultad para acceder a la resolucién sanitaria ISP es una brecha a
trabajar. En el rubro apicola, se observa un crecimiento en el tamafio de los colmenares y un
notorio mejoramiento en el manejo técnico de los mismos, fruto de las asesorias técnicas y
participacién en cursos y seminarios, no obstante haber experimentado una ralentizacién de
esta tasa de incremento producto de las condiciones climaticas adversas de las uitimas
temporadas. La falta de infraestructura también se presenta como una debilidad del grupo y un
desafio a abordar.

En relacion a aspectos de gestion, los usuarios presentan una buena insercién y conocimientos
de los canales de comercializacién, existiendo un grupo de aproximadamente 25 que son
frecuentes participantes en ferias productivas organizadas en la comuna. Sin embargo, salvo
en el caso de las hortalizas y otros que tienen un mercado mas bien regional, persiste el
desafio de ampliar el rango y diversificaciéon de la cadena de comercializacién. Han
desarrollado un mejoramiento de su imagen corporativa, producto de una asesoria con este
propdsito. Existen experiencias de asociatividad, para la compra colectiva de insumos y
materiales en primera instancia, y ya en aspectos mas formales, contdndose entre estas
agrupaciones una Asociacion de Productores de Plantas (refundada desde la de Viveristas),
una Agrupaciéon de Apicultores (recientemente establecida), un sindicato de productores
diversos, un grupo de usuarias integrando la Agrupacién de mujeres emprendedoras del Valle
del Maipo y un grupo de usuarios asociados con otras empresas locales, entre ellas el Buin
Zoo, constituyendo una mesa publico-privada en torno al turismo, adjudicandose recientemente
un Profo Microempresa Corfo articulado por et programa.

Acerca de este punto, existe el desafio de conformar agrupaciones de hortaliceros y avicultores
y vigorizar la de viveristas y apicultores, con objeto de fortalecer la cooperacién entre los
usuarios asi como aprovechar proyectos asociativos, con frecuencia subutilizados e ignorados
por los usuarios. Acerca del acceso a financiamiento, la tramitacién de créditos se observa
relativamente baja, priorizando la  postulacion a fondos subsidiados, principalmente
provenientes de Indap, aunque Sercotec y Corfo son opciones con progresiva demanda por
parte de los usuarios. Finalmente, usando datos preliminares, en relacién a la formalizacién,
cabe sefialar que sélo poco mas de un 15% mantiene registros productivos y econémicos
actualizados, casi un tercio tiene iniciaciéon de actividades y aproximadamente un 15% cuenta
con permiso sanitario, esto asociado a limitaciones econdmicas de infraestructura productiva y,
fundamentalmente, alcantarillado. Herramientas de marketing, contabilidad, conocimiento de
los mercados, fomento del agroturismo, diversificacion productiva, planificacién y trazado de
metas y objetivos, enunciado de misién y visién del negocio, son, entre otras, estrategias y
actividades a trabajar con los usuarios para mejorar la administracion de sus emprendimientos.

15.3.1. SEGMENTACION DE LA UNIDAD OPERATIVA:
De acuerdo a lo declarado por los usuarios en el tltimo diagnéstico socioproductivo aplicado en

2012, en relacién con las ventas brutas anuales (VBA), las segmentacién arroja los siguientes
resultados.

SEGMENTO NUMERO DE USUARIOS
Segmento 1 (Autoconsumo) 62 usuarios
Segmento 2 (Generacién excedentes) 27 usuarios
Segmento 3 (Mercados dinamicos) 26 usuarios
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15.4.- Descripcion del Entorno en que se inserta el proyecto (principales
problemas y oportunidades)

En relacion con los servicios basicos, los usuarios disponen en la comuna de una muy buena
conectividad referida a los caminos que unen las distintas localidades, con todos ellos
pavimentados y en buen estado, asi como locomocion colectiva en todas ellas, a excepcion de
la localidad de Las Pataguas, entre Valdivia de Paine y Campusano, cuyo camino es de tierra y
de dificil transito en invierno. El 100% dispone de luz eléctrica, en tanto que un 90% posee
agua potable y aproximadamente un 40%, servicio de alcantarillado. Alrededor de un tercio
tiene conexion telefénica a red fija, en tanto el resto sélo usa telefonia mévil. Sélo un 12%
aprox. tiene conexién a Internet domiciliaria. Por la cercania a la zona metropolitana de
Santiago, el acceso a los mercados se podria considerar muy bueno, en referencia a los
mercados agricolas mayoristas existentes. A nivel local, existen 7 supermercados en la
comuna, si bien el acceso con productos a ellos es mas complejo, suplido, no obstante, con los
numerosos comercios locales.

Acerca de la disponibilidad de proveedores, en la zona existen numerosas empresas
proveedoras de insumos y servicios agricolas y entre las mas frecuentadas por los usuarios se
pueden citar Agrocentro, CALS, Semilleria San Alfonso, Copeval, Coagra, Martinez y
Valdivieso, Alimentos Cisternas, ademas de ferreterias como Rodriguez, Distribuidora Agricola
Buin (DAB), PlacaCentro y Sodimac (Plaza Sur). Asimismo, existen unos 10 proveedores del
rubro apicola, tales como Colmenares Werner y Suizos, JPM Exportaciones (ahora con oficina
en la comuna) y Apicola Azul Cielo. Sobre proveedores de gallinas, existe un proveedor de
relevancia en Linderos (Jaime del Fierro), si bien los usuarios también se proveen en
Champion. Como plantineras de hortalizas, Aldiplant y Plantinera del Maipo son ejemplos en la
zona. Finalmente, también deben mencionarse los grandes viveros existentes en la comuna,
concentrados principalmente en la carretera 5 Sur, que proveen de material genético e insumos
a los viveristas, asi como también son alternativas de mercado para éstos.

Debe sefialarse, sin embargo, que por la cercania a Santiago, los proveedores de la regién
metropolitana son alternativas interesantes para los usuarios (principalmente en el caso de
polietileno y equipamiento agricola o de precisién) asi como los de la V region sur, en el caso
de flores y plantines.

Por otra parte, acerca de entidades de formacién e investigacion, la comuna cuenta con el
Liceo Agricola Los Guindos, un Liceo Politécnico, el Instituto Profesional del Valle Central, el
Instituto del Medio Ambiente (IDMA), asi como el Centro INIA Los Tilos, un Vivero de CONAF
en Los Guindos y un centro experimental de semillas en Viluco (Seminis).

Finalmente, como atractivo comunal y polo de desarrollo en el ambito turistico y con el cual se
generan alianzas de trabajo con el programa, debe mencionarse el Buin Zoo, que junto a otras
empresas de la zona (vifias, restaurantes tipicos, talleres artesanales, etc.) generan junto a los
productores agricolas del programa una mesa publico-privada en torno al turismo y la identidad
local.

15. 5. Cobertura del programa.

El programa atiende a pequefios productores silvoagropecuarios, de todas las localidades de la
comuna, que tienen que cumplir simultaneamente las siguientes condiciones:

1.- Desarrollar una actividad silvoagropecuaria (viveros, apicultura, hortalizas, helicicultura,
flores, produccién animal, etc.) y que la fuente de generacién del ingreso familiar provenga
mayoritariamente de la produccién de estas actividades.

2.- Disponer de una superficie maxima de la explotacién de 5 HRB, bajo cualquier régimen
de tenencia (propietarios, arrendatarios, medieros, otros). Tenencia acreditable con un
documento valido.

3.- No tener activos fijos superiores a las 3.500 UF.

La cobertura actual que posee el programa actualmente es de 115 usuarios, pudiendo la
Unidad Operativa estandar tener un maximo de 119.

32




15.6.- Lineamientos Estratégicos y Planificacion.

Los lineamientos estratégicos disefiados para el programa en Buin, asi como Ia
planificacion de las actividades, se realizan de acuerdo a planes de mediano plazo y anuales,
los cuales se disefian en conjunto con los usuarios al principio de cada temporada y que son
apoyados en diagnosticos realizados a los usuarios y priorizacién consensuada con los
usuarios de los 5 grupos de la unidad operativa.

No obstante lo anterior, se pueden sefialar lineamientos estratégicos que guian el

trabajo anual del programa en nuestra comuna, entre los cuales destacan:

a)

b)
c)

d)

e)
f)

9
h)

)
k)

m)

n)

0)

Apoyar a los usuarios en el manejo técnico mediante innovacién tecnolégica,
incorporacion de nuevas alternativas productivas, diferenciacién y creacién y
agregacion de valor.

Promover y apoyar la capacidad emprendedora, creatividad, innovacion y liderazgo y
en los usuarios como herramienta para mejorar la gestion.

Realizar actividades que permitan conocer e intercambiar tecnologias, experiencias,
informacién y/o contactos de interés.

Difundir y apoyar la articulacién con instrumentos de fomento productivo y capacitacion,
tanto publicos como privados, e identificar y canalizar las demandas de los
beneficiarios hacia estos instrumentos.

Apoyar a usuarios en la gestién econémica y comercial de su unidad productiva,
incorporando herramientas para mejorar la toma de decisiones.

Apoyar a la difusién de instancias de financiamiento de inversiones, diversificacién de
las fuentes de éstas y en la presentacion de proyectos productivos

Apoyar la adquisicién de insumos, bienes y/o contratacién de servicios para mejorar la
actividad agropecuaria y/o mejoramiento ambiental en la explotacion.

Apoyar a usuarios para su insercién en redes de trabajo, comercializacion y difusion
que permitan su desarrollo en distintos puntos de la comuna y la regién.

Desarrollar asociatividad y capital social, actitudes de confianza, conductas de
reciprocidad y cooperacion.

Promover entre los usuarios la necesidad de contar con una adecuada imagen
corporativa de sus empresas para mejorar la insercién en los mercados.

Apoyar la introduccién de tecnologias para el mejoramiento de la situacién ambiental
de las unidades productivas, de la sustentabilidad de las actividades productivas y el
mejoramiento del habitat en el &mbito predial (produccion limpia).

Desarrollar capacidades para la produccion sustentable, conciencia respecto al cuidado
del medio ambiente y reduccién de impactos negativos de la actividad productiva en el
entorno (agricultura orgénica).

Difundir e incentivar entre los usuarios el cumplimiento de la normativa sanitaria, la
formalizacion tributaria y requerimientos para la certificacion (Buenas Practicas
Agricolas (BPA) de los emprendimientos agricolas.

Apoyar el fortalecimiento de explotaciones productivas con potencial turistico
(agroturismo).

Mejoramiento general de la gestién de predios y reforzamiento y control de
implementacién de registros productivos (econémicos y productivos).
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Alejandra Perez <mperez@buin.cl> 16 de abril de 2013 14:56
Para: Freddy Carrasco <fcarrasco@buin.cl>, orando vargas <ovargas @buin.cl>, Cristian Villarroel Arias
<cvillarroel@buin.cl>

Cco: Camrmen Calderon <ccalderon@buin.cl>

Estimado Director
Don Freddy Carrasco

Se envi6 a su Direccion el Decreto Ex. N° 60 de fecha 14 de Enero de 2013, para su visacion. Legajo que
contaba con los siguientes documentos:

- 4 copias de Decreto Ex. N° 60, sin firmas, solo con visaciones.
- Memorandum N° 566 de la Direccién de Desarrollo Comunitario, que contiene Programa Prodesal Buin, afio
2013

De lo anterior, solo llegd de wielta el dia de ayer, un original del Decreto Ex., entregado por Freddy Figueroa
(estafeta de Dideco), en las dependencias de Secmu.

Por encargo de la Sra. Carmen Calderén Hidalgo, Secretaria Municipal Subrogante, se solicita envie con
urgencia el programa de PRODESAL BUIN afio 2013,con memo conductor N° 566 de Dideco, de lo contrario
no podra enviarse a la firma del Sr. Alcalde, por consiguiente este tramite no obtendra el efecto deseado.

M* Alejandra Pérez G.
Téaiw Juridico

Administrativo Seanu
Munidpalidad deBuin




